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Gummiloses fiir gewichtsbewusste Mountainbiker

Was haben ein Fahrrad
und ein Lautsprecher
gemeinsam? Nichts - bis
zwei Tiftler auf die Idee
kamen, in Membranen
eingesetzten Thermoplast
als Material fiir Schlauche
zu verwenden. Jetzt fingt
ihr Start-up zu rollen an.

Karin Tzschentke

Wien - Beim Mountainbiken wird
gern iber die Frage des Gewichts
diskutiert. Weil weniger mehr
sein soll. In Sachen Geschwindig-
keit und so, besonders bergauf.
Wobei es gemeinhin um die Kilos
des Rades geht, nur selten um die
des lenkenden Menschen. Denn
dessen Kilos sitzen fester am Leib
als die verdnderbaren Teile am ge-
ldndegdngigen Drahtesel.

Gar manches wurde an den seit
knapp 40 Jahren rollenden Berg-
fahrradern modifiziert, um sie
leichter zu machen. Eine Kompo-
nente wurde dabei bisher aller-
dings immer ausgespart: der Fahr-
radschlauch, der seit seiner Erfin-
dung durch die Michelin-Briider
vor mehr als 100 Jahren aus einer
Gummimischung besteht. Worii-
ber im Sommer 2015 zwei Frei-
zeitmountainbiker in Wien bei
einem Bier philosophierten.

Auch weil die beiden seit Jah-
ren Kollegen bei einem Hersteller
von Handylautsprechern waren.
Und dort mit einem Membranen-
material aus Thermoplast arbeite-
ten, dessen besondere Eigenschaf-
ten Leichtigkeit, Widerstands-
fahigkeit und Reifbfestigkeit sind.
Merkmale, die die Qualitét eines
Fahrradschlauchs eigentlich zu
einer richtig runden Sache ma-
chen konnten, dachten der Mate-
rialspezialist Christian Lemba-
cher (47) und der Maschinenbauer
Akos Kertész (30).

2016 war der erste Prototyp des
Tubolito genannten Thermoplast-
schlauchs fertig. Die erste Prasen-
tation bei einem Mountainbikege-
schéft in Wien erntete das Feed-
back ,geil“, erzdhlt Kertész dem
STANDARD. Der Fahrradhédndler
empfahl sie seinem Groflhadndler
weiter, die Entwicklung nahm un-
gebremst ihren Lauf. Die Reso-
nanz auf Messen und bei TV-Pit-
ches fiir Start-ups ermutigte Lem-
bacher und Kertész, Fahrt und die
Produktion aufzunehmen.

40.000 Stiick heuer

Seither sind die beiden Ent-
wickler ganz schon geschlaucht.
Denn die Nachfrage ist grofier, als
anfangs erwartet, berichtet Ker-
tész. Es sei eine grofe logistische
Herausforderung, quasi von null
auf hundert die ausreichende
Menge an Grundstoffen (kommen
aus Deutschland und Osterreich)
zur Verfiigung zu haben und die
Produktionskapazitdt (Lohnferti-
gung in Ungarn) zu steigern. Noch
heuer sollen 40.000 Stiick Tuboli-
tos hergestellt werden.

Wie weit sie 2018 stérker in die
Produktionspedale treten, lassen
sie noch offen. ,Mountainbikes
sind ein saisonales Produkt, wir
sind im Herbst auf vielen Fach-
messen unterwegs, die uns die
Richtung vorgeben®, sagt Kertész.

Start-up-Griinder Akos Kertész
und Christian Lembacher.
Foto: Klaus Morgenstern

Zu tun gibt es fiir die Jungunter-
nehmer jedenfalls genug. Kertész
hat sich von seinem friitheren
Arbeitgeber im Mérz verabschie-
det, Lembacher steigt im August
aus dem Angestelltenstatus aus.
Die Fertigungstechnologie, wie
Thermoplast zu Fahrradschlau-
chen verarbeitet werde, sei ,,schon
ein einzigartiges Verfahren“, be-

tont Kertész, das weltweite Patent
dafiir sei gesichert. Mit 85 Gramm
(29 Zoll) ist der Tubolito im Ver-
gleich zum 200 bis 220 Gramm
schweren Gummischlauch ein
Leichtgewicht. Das Material sei
langzeitstabil, UV-bestdndig und
halte die Luft sehr gut, verspricht
Kertész. Auch sei es zweimal so
robust wie konventionelles - habe

weniger Gewicht
als Standard-
produkte aus
Kautschuk

bringt der
nahtlose Fahrrad-
schlauch Tubolito
auf die Waage.

der eigene Durchstichtest erge-
ben. Das soll jetzt durch ein deut-
sches Priifinstitut belegt werden.
Entsprechend hoch ist der Preis
mit 29,90 Euro (herkémmlicher

Schlauch: zwischen acht und
zehn Euro).
Beinahe hitte ein dhnliches

Produkt des deutschen Herstellers
Schwalbe den beiden einen Strich

durch ihre Rechnung gemacht.
,Das hatte 2016 auf den Markt
kommen sollen, sie haben es aber
doch nicht umsetzen koénnen.*
Vertrieben wird aktuell iber
Grofhédndler in  Osterreich,
Deutschland, in der Schweiz, in
Italien, Slowenien und Kroatien.
Frankreich und Spanien sollen in
derndchsten Ausbauphase folgen.
So gesehen ist fiir Lembacher
und Kertész bisher alles rund ge-
laufen. Gewonnen werden konnte
auch ein privater Investor. Details
iber ihn und die Héhe der Betei-
ligung wollen sie nicht preisge-
ben. Sollte sich der Verkauf gut
entwickeln, soll es dann auch Tu-
bolitos fiir andere Rédder geben.

Rat fiir Start-up-Kollegen

Ein Tipp, den Kertész mit ande-
ren Start-ups teilen mochten? ,Die
Teilnahme an Wettbewerben und
Pitches ist ein zweischneidiges
Schwert. Man sollte sich in der
Anfangsphase nicht zu sehr
darauf konzentrieren. Die Erfolge,
die man hier hat, sind nicht
zwangsldufig nachhaltig. Effekti-
ver sind Prasentationen bei poten-
ziellen Kunden.*
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